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LOS COSTOS EXTRA QUE HAY QUE TENER EN CUENTA A LA HORA DE PONER A TRABAJAR LOS AHORROS

Qué gastos ocultos pueden hacer caer
la rentabilidad de la mejor inversion

Precios sucios de
compraventa,
comisién anual de
administracion,
comisiones,
mantenimiento y hasta
costo por giro ala
cuenta del banco

MARIANO GORODISCH
mgorodisch@cronista.com

o0s gastos que sufren los
L inversores no solo se en-

cuentran en las comisio-
nes directas que pagan cuan-
do realizan una compraventa
de un titulo, sino también mu-
chas veces existen gastos ocul-
tos que son muy dificiles de
rastrear. Ejemplos de estos
s0n:
M Precios “sucios” de com-
pra/venta: es frecuente que una
entidad financiera adquiera ti-
tulos a un precio y se los reven-
da a sus clientes a un precio ma-
yor, y le aplique ademds la comi-
sidn, Lo mismo sucede en el
proceso de venta. Lo mas redi-
tuable es cuando este tipo de

operaciones se hace entre clien-
tes (se tienen ambas puntas): a
uno se le compra a un precio ba-
jo y al otro se le vende a un pre-
cio mds alto,
B Comision anual de administra-
cidn: cada vez es mds comiin este
tipo de comisién anual, En Ar-
gentina van del 1% anual para co-
locaciones en Letes en délares al
4% anual para cuentas adminis-
tradas con colocaciones en accio-
nes.
B Comisidn de custodia: van del
0,3% anual en bancas privadas
del exterior, al 0,6% anual para
el caso de algunas sociedades de
bolsalocales.
B Comisiones por cobro de cu-
pones, intereses y dividendos:
ran del 0,7% al 4% del monto co-
brado.
B Comisitn mensual de mante-
nimiento de cuenta: En Argenti-
na van desde los $ 50 hasta los §
500 pesos por mes,
W Comision por transferencia a
caja de ahorro o cuenta corrien-
te del cliente (en Argentina): en
este caso hay sociedades de bol-
sa que bonifican este costo
mientras que otras sélo buscan

recuperar lo que les cobran sus
bancos. Hay un tercer grupo
que hace de éste un ingreso adi-
cional.

“Una porcién de todos los in-
gresos arriba mencionados son
para compensar los gastos ope-
rativos que tienen las entida-
des financieras. Cuantos mas
empleados intervienen, mayor
es la incidencia de los costos
que el inversor tendrd que pa-

gar. Y acd es donde un grupo de
sociedades de bolsa y bancos
han visto oportunidades y em-
pezaron a picar en punta en
pos de diferenciarse de la com-
petencia”, advierte Mariano
Sarddns, CEOde FDI.

Durante el tiltimo ano son
varias las entidades financie-
ras que han invertido, y mu-
cho, en tecnologia. Tanto para
minimizar las manos huma-

nas puertas ildi_‘]'lll'U comao
también para brindarle al in-
versor una mejor experiencia.
Esto estd generando una caida
de los costos de inversidn en
general, lo cual es muy benefi-
cioso para sus clientes. El re-
sultado es una migracién de
inversores hacia estas nuevas
empresas tecnolégicas.

En el mundo, la industria de
servicios financieros considera
que es redituable atender a un
cliente de banca privada
-brinddndole un ‘servicio de
asesoramiento VIP'- toda vez
que le genere ingresos por mds
del 1,5% del valor de su cartera.
“Estamos hablando de clientes
que tienen como minimo una
de cartera de u$s 500.000, lo
cual implica ingresos que par-
ten de los u$s 7500 por afo”,
ejemplifica Sarddns.

Ahora bien, en lo que respecta
a las finanzas personales, no hay
nada peor que no hacer nada. Es
mds, ahorrar sin invertir es per-
der dinero, debido al efecto de la
inflacién (tanto en pesos como
en ddlares). Quizds es hasta me-
jor gastarlo y disfrutarlo.
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