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El autor sostiene que es necesario conocer todas las opciones y ¢omo
se mueven en el exterior antes de tomar un decisién sobre la inversion,

Claves

Como llevar los ahorros al
exterior y en que invertir

Desde ¢l cepo cambiario, se han ido
restringiende las transferencias al ex-
terior por parte de cmpresas v perso-
nas fisivas. Respecto de este dltimo
grupo, en un principio era posible
transferir “dolares va comprados™ a
cuentas propias del exterior, tanto se-
an bancarias como de brokers, Tiem-
po después fucron prohibidos los i
ros a estas Wlthmas instituciones [
nancieras, mientras que adn se per-
mite girar a cuentas “espejo” de ban-
cos del exterior,

Eventualmente. el canal de salida
para dirar dolares a brokers del exte
ot fue a traves del mercado de capli-
tales, mediante el canje de dolar MEPR
con el Contado con Liguidacion. Pe-
o apartir de la instrumentacion del
parking para ésta y otras operaciones,
esta opeidn se hizo inviable por los
riesgns (que conlieva (incertidumbre
del resultado final).

De ahi que muchas personas con
cuentas en brokers. abren cuentas en
bancos del exterior para poder girar,
v desde alli transferir a sus ctentas
de vorretaje (triangulan). A muchas
de estas persanas ¢l bance les termi-
na cerrando la cuenta apenas detec
tala operacion de triangulacion. Hay
congelamientos temporarios de fon
dos yooreversion del dineroa la caen-
fa original, en Argentina,

Conclusion: no es solamente cues
tiom cle abrir una cuenta bancariaen
cualtuier pais o entidad bancaria. Fl

seereto radica en qué banco e acep-
ta ¢l fipo de operaciones que tenés
planificado hacer.

£Qué conviene mas: bancos o
brokers?... 0 ¢Discount Brokers?
Veamos las diferencias,

Bancos:

- Riesgo v Seduridad Institucional.
Al ser Jos bancos tamadores v pres
tadores de dinero, el desgo de colap
50 0 descalee esinherente a su acti-
vidad.

Con ¢l fin de minimizar el riesgo,
clertos gobiernos darantizan ceposi
tos bancarios hasta un cierto monto,
siempre v cuando ¢f haneo desee per-
tenecer a un fondo de garantia asu-
mienda los costos del seguro. Enel
caso especifico de los Estados Uni
dos. Jos bancos puedenacceder aun
sistema de garantia administrado por
¢l FDIC (Federal Depositary Insuran-
ce Corporation) que asegina dep
tos bancarios por hasta USS 250,000,
Esta limitacion en ¢l monto proveca
que todo depdsito gue supere el imi-
te establecido en una misma entidad
carezea de cualguier Sarantia en ca-
so e un colapso,

- Oferta de Instrumentos de lnver-
sidn. Usualmente las alkernativas de
inversion disponibles a través de um
hanco comercial son solo aquellos
instrumnentos emitidos o administra
dos por la misma institucion, como
ser plazos fjos, bonos o fondos de in-

version. Cuando se busca aceeder a
oftas alternativas come bonos coro-
rativos ¥ gubermamentales, acciohes
v otros dispenibles en los mercados
de capitales, los costos aplicados son
considerablemente mas elevados,

= Acorados Rendimientos v Bajas
Tasas. Operar comun banco lleva a
que cualguier negociacion de tasas
de interés sea frustrante v dificil, siem
pre linnitada a la tsa gue el ejecutivo
de cuenta desee ofrecer o en dltima
instancia. a la que la tesoreria del ban-
o desee pagar.

Esto origina altos costos de opor
tunidad que un inversor no puede es-
tar dispuiesto a asumir, especialimen-
te en los actuales niveles de tasas de
interés en ol mundo desarrolado,

Adlicionalntente, los gastos de man
tenimiente de cuentas v comisiones
por transacciones tambicn erosionan
los rendimientos de las carteras. aco-
rando aun mas los retornos,

Conflictos de interés,

al Mientras el negocio del banco ¢s
toimar fondos a la menor tasa dein-
terds posible (tasa pasival y prestar-
los a la mayor tasa posible {tasa acti-
val, el cliente necesita justamente lo
contrrio. E

neonsecuencia, no se puede espe-
rar gue un ejecutive hbancario ofrez-
ca siempre la mejor fasa, ¥a que sus
ingresos variables dependen de qué
tan exitoso es en cumplir los intere-
ses del banco,

b "Los productos del banco son los
mgjores”. Claro estd que los primeros
productos que debe ofrecer un efe
cutive bancario son los de su propio
empleador. Por ofra parte, son s que
mavares ingresos variables le gene-
ran. El acceso a otros instrunentos fi-
nancies, a tavés delmercado de ¢a
pitales, es desalentado por el propio
hanco via clevados costos fransaceio-
nales, haciendo cualguier inversion
inviable finanvieramente.

¢} “El banco estd en una situacion
financicra extracrdinaria”. No se pue-
de esperar objetividad de parte de un
ejecutivo bancario cuandorse e de
hablar de la situacion financiera de
su empleador v de las practivas so
bire manejo de fondos de sus clientes,

Brokers

- Riesgo v Seguridad Institucional.
Eneste tipode institucion financiera
practicamente no existe ¢l Resso Ins-
titucional va que noson entidades au-
tovizadas a tomar y prestar dinero. Su
actividad se limita a la intermediacion
financiera, siendo ésta su prinicipal
fuente de ingreso.

Por otre lado, un pesible colapsa
de la instirucion no significa riesgo al-
guno yva que los titulos en la cuenta
del cliente estin nominados 4 su nom-
bre en un agente de registro, 1o gue
serfa en Argentina la Caja de Valores,
Las posiciones en efectivo general-
mente guedan depositadas en un fon-
do money market. conlo cual, no hay
balances oclosos sin generar rentabi
lidad. A modo de ejemplo, quienes re-
rian ritlos valores en Lehman Bro-
thers —lider global en servicios finan-
cieros que colapso en 2008 no tuyie-
FOLLIAYVORES Conseciencias sobre sus
tenencias, puesto que las mismas ue-
go fueron transteridas a voluntad del
cliente hacia otras entidades finan-
cleras.

Ademads, cuentan en general con
gt proteccion adicional ante este ti-
pode eventualidad como ser seguros
de cuentas que protegen los activos
del cliente.

Oferta de Instrumentos de Inver
sidn. Su negocio es brindar al cliente
accesa directa a los mercados infer-
nacionales v 4 una pracicamente ili-
mitada oferta de instnunentos v ser-
vicios financieros, incluyende plazos
fjos bancarios. chegueras. v tarjetas
e dibiro,

Las personas conservadoras con
cuentas en brokers en los Estadeos Uni-
dos pueden llevar a cero el riesgo de
sus iversiones colocando el 1009 de
susactives en plazos fijos asegurados
de diversos bancos norteamericanos
de los EEUU por montos interiores a
los LSS 250,000,

Con o cual no importa el monto de
dinero que tenga una cuenta, micn-
tras 1o e invierta mas de LSS 50,000
en plazos fjos de un misme banee. El
100% de la cuenta queda asegurado
por el gobierno de los EEULL

Existen dos fipos de de brokers, les

e

No es cuestion de abrir
una cuenta bancaria en
cualguicer pais. Fl
secreto radica enqué
banco te acepta el tipo
de operaciones que
fends planificado hacer.

tradicionales v los conocidos come
Discount-brokers.

Brokers Tradicionales

- Hendimientos ¥ Tasas de Interés,
Larentabilidad final que recibe el in-
versor depende ditectamente de la
estructura de comisiones que cabra
cada compania y, en particular, elase
sor que atiende al cliente. Aundgue de-
neralmente son mds bajas que las co-
bradas por los bancos comerciales.
son muy superiores a las cobradas
por los Discount- Brokers,

- Conflicto de intereses en el ase-
soramienta. La atencidn es brindada
POE U AsEs0r Cya estriciin de com
pensacion hace imposible asegurar
al cliente que puede recibir un aseso
ramiento objetivo v una administra-
citm de sus actives en linea con sus
intereses. Flasesor es compensacdo
de acuerdo con el namero v monio
de las transacciones gue realiza, va
st ver cuenta con diferentes comi-
sianes e incentivos segin el produc-
toro servicio que venda,

Discount Brokers

Rendimientos v Tasas de Interés.
Fos Disconnt-Brokers no brindan ase-
soramicnto a clientes a traves de ase-
sores propios o de terceros contrata-
dos. como es el caso de los bancos y
fos brokers tradicionales, respectiva
merite. Tampoco mantienen relacio-
nes comerciales ni compensan a pro-
fesionales que tracn actives de elien-
tes para administrar

Elresultadc: son menores cardos v
costos de mtermediacion lactalimen-
te algunos tipos de operaciones tie-
nen costo CERO), lo cual se traduce
enmayar rentabilidad para el inver-
S00T,

- Conflicto de intereses, La inexis-
tencia de una relacion comercial en-
tre el Discount-Broker v el asesor que
der los activos del chente, anu-
la posibles conllictos de interds entre
el cliente v estas dos lguas, La enti
dad financiera es compensacia por la
intermediacion de los titulos enla
cuenta del cliente. Por otro lado, ¢l
asesor 0 gerenciador de activos recl-
be los honorarios que independien-
temente ha consenstiadao con s clien-
te.

Por tal motivo v con el proposito de
re¢ibir un asesoramiento v gerencia
miento de as inversiones, ecudnime,
transparente vy Hbre de conflictos de
intereses, recomendamas utilizar o
tdndem “Discount-Broker & Asesor
Independiente-Registrado”,

ZEn qué invertir?

Seguramente muchas veces has lei-
do publicaciones aconsejando la in-
version o ka cartera del dia; de la se
I O llL‘l tomento.

De hetcho, atin €5 muy comin en
Amdérica Latina en‘general v en Ar-
gentina en particular, recibiruna de-
terminada propuesta de inversion si
es gue "t perdil” es conservador, me-
dio conservador o agresivo. Esto o
es mas (ue una larga practica de las
entidades financieras v que ain se
permite en la region, para encasillar
alos clientes enuna de estas es ca-
tegorias v asi estandarizar y facilirar-
se faateneion, En los EEUU v en Fu-
Fopa esto va es considerado mala pra-
xig v motivo suficiente para retivar la
licencia al asesor o multar a la ent
dad financicra,
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